Circulara 2-a, 25 martie 2009

TARG DE CONTRACTARI PENTRU APICULTURA
Stimati colegi

Térgurile apicole organizate tot mai frecvent in Roménia in ultimii ani au avut un rol de mare importanta in aparitia
unei piete a produselor pentru uzul apicultorilor. Credem cd ne aflim in momentul cénd este necesard o noud dezvoltare a
acestei piete, eficientizarea acestui comert, evolutia la un nou stadiu prin consolidarea sau chiar am putea vorbi de crearea
lantului firesc al oric#irei piete care are nevoie pe langd producitori, importatori si distribuitori nationali, pe de o parte si
consumatori finali, pe de o altd parte, si de treapta intermediar, de legdturd dintre acestia, adicd de revanzitori. O fluidizare a
comertului cu produse pentru apicultori, un acces rapid si usor al consumatorului final la produsele de care are nevoie, este de
neconceput in lipsa revinzitorilor locali sau fard ca acestia sd [ie bine conectati cu comerciantii en gross. La aceasta dati,
numai o micd parte a celor 40.000 de apicultori ai Roméniei au acces la acest comert prin magazine locale bine aprovizionate,
prin participarea la tdrguri sau prin comenzi telefonice ori prin internet. Cea mai mare parte a lor, practic, nu sunt bine
informati asupra a ceea ce este disponibil in acest moment pe piatd si nici nu au la indeménd o modalitate comodi de a
cumpdra in conditii avantajoase echipamente, scule, utilaje, consumabile, material biologic, etc.

Pentru acest motiv, v adresdm aceastd invitatie de participare la un prim asemenea eveniment destinat incurajarii
stabilirii de contacte benefice intre comerciantii la nivel national si cei locali. Targul de contractéri pentru apiculturi, initiat si
organizat de firma Eurohonig, cu sprijinul Fundatiei Apimondia si al federatiei ROMAPIS, intre orele 09:00 si 17:00 va avea
loc in data de 3 aprilie 2009, la sediul Fundatici APIMONDIA din Bucuresti, Bd. Ficusului nr. 40 sector 1, colt cu Bd.
Alexandru Serbénescu (autobuzele 205, 301, 335 si tramvai 5, statia Apicola).

Ca ofertanti sunt invitati sa participle toti comerciantii care au ceva de oferit pe piata produselor pentru apicultura,
producitori, importatori sau distribuitori de: stupi si accesorii (nuclee, rame, stupi speciali, izgonitoare, méanere, coltare, grile
Hannemann, grile anti soareci), utilaje de procesare primara a mierii (centrifugi, maturatoare, sisteme de filtrare, echipamente
pentru alte procesari, recipienti), echipament pentru procesarea altor produse apicole (uscitoare de polen, recoltatoare de
propolis, aspiratoare pentru ldptisor de matcd si apilarnil, recoltatoare de venin), echipamente pentru procesarca cerii
(topitoare, prese, instalatii de producerea fagurilor artificiali), echipament pentru producerea mdtcilor si a roiurilor artificiale,
faguri artificiali, tratamente si hrana pentru albine, echipament de protectie, material biologic (regine, familii de albine, roiuri
artificiale), ambalaje, etichete, mijloace de transport pentru apiculturd, furnizori de asigurdiri pentru apicultori, firme de
consultanid, organisme de certificare si inspectie in apicultura bio, furnizori de seminte si material saditor pentru plante
melifere, etc. Lista riméane deschisa, orice completare este bineveniti!

Drept clienti asteptdim cu interes vizita oricui are sau doreste sd initieze o activitate comerciald de revéinzare a
produselor pentru apiculturd ca magazinele specializate si formele asociative din apicultura (asociatii, cooperative, grupuri de
producitori). Pentru acestia din urma este de estimat ca impicarea directd in aprovizionarea propriilor membrii va fi de mare
ajutor acestora. A nu se neglija faptul ci, totdeauna, “este mai ieftin cu duzina decét cu bucata”, ceea ce este avantajos atét
pentru véinzitor cit si pentru cumpdritor. Mai ales pentru formele asociative, tdrgul de contractiri reprezinti o buni
oportunitate de a oferi membrilor lor produse de calitate la un pret convenabil, cel mai important lucru ce l-ar avea de ficut
fiind contactarea membrilor asociati si aflarea nevoilor lor de aprovizionare pentru sezonul actual. Apoi negocierea unor
contracte avantajoase cu ofertantii prezenti cu aceastd ocazie. incheierea contractelor pentru sezonul in curs reprezintd atit
pentru vanzatori cét si pentru cumpdritori o bunid metodd de eficientizare a vanzirii §i respectiv a aproviziondrii, evitindu-se
sincopele Tn activitate datoriti aglomeririi cererii in anumite perioade ale anului. Astfel se poate asigura o buni planificare a
activitatii tuturor, ofertanti si achizitori, ceea ce in final se reflecta intr-o mai intensi circulatie a mérfii, un profit mai mare
pentru unii $i achizitii mai avantajoase pentru ceilalti. A nu se uita ¢ anul 2009 va reprezenta probabil anul de maturitate al
Planului National Apicol, dar si lansarea sau demararea altor ajutoare financiare prin PNDR: mésurile 141, 112, 142, 121. Vor
exista momente, in special in preajma datelor de depunere a deconturilor sau cererilor de platd, a unei cereri de produse care ar
putea depdsi capacitatea de moment a furnizorilor acestora. Este bine si {im prudenti, si ne planificim cu atentie achizitiile
pentru a evita situatii de crizi care ar fi in dezavantajul tuturor.

Incepand de luni 30 martie 2009, pentru détalii de participare, rugam contactati pe domnul
Constantin Dobrescu
Eurohonig-Bee Vital SRL
Str. Sandu Aldea nr.97, Sector 1
Bucuresti, Romania, 012062
Telefon 0744 823 628 sau 021.319.24.07
E-mail: constantin@dobrescu.com

Va asteptam la Bucuresti Tn 3 aprilie!
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